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INNOVACION | SOLUCIONES

El ingenio de dar en
la diana de un problema

La inspiracién puede llegar para resolver un problema muy concreto dentro de un sector amplio como la salud o el
‘fintech’y, en otras ocasiones, da de lleno en una cuestién especifica como la alimentacién de un bebé o las ‘fake news’

M? José G. Serranillos. Madrid

Dar en la diana. Es una expresion
con tintes de la mitologia romana
que trae al presente a la diosa de la
cazay su pericia con el arco y las fle-
chas. Una habilidad que se puede
trasladar al ambito innovador para
hablar de aquellos emprendedores
que detectan una necesidad muy
concretay le ponen solucion.

Existe un amplio abanico de nece-
sidades no cubiertas en las que se
puede innovar. Sélo hay que saber
verlas, observando alrededor, en el
dia a dia, en el caso de alguien cerca-
no o, incluso, dentro de uno de esos
ambitos generales como la salud, el
proptech o la educacion en los que se
estd innovando mucho y se han re-
suelto necesidades, pero que aun
quedan muchas por cubrir.

En la salud se enfoca BHV Part-
ners, un venture builder especializado
en start up en etapas tempranas con
soluciones innovadoras en salud para
necesidades no resueltas. Una de las
firmas que impulsa es Adan Medical,
con unos innovadores dispositivos
pararesponder a reacciones alérgicas
graves. Con este desarrollo se pueden
evitar posibles muertes, especialmen-
te en pacientes infantiles que se en-
cuentran en el colegio. Otra de las fir-
mas apoyadas es Biel Glasses, con
unas gafas inteligentes para personas
con baja vision, que funcionan con
una combinacién de vision 3D, inteli-
genciaartificial y realidad virtual.

BHV Partners cuenta con un equi-
po de 50 personas en varios paises y
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CONEXION A MEDIDA Conectar a trabajadores y ‘freelance’ con empresas que lo necesitan. Esta es la idea
en la que se basa Shakers, una plataforma online fundada en 2019 por Adrian de Pedro, Jaime Castillo y
Héctor Mata. La compafiia ha cerrado recientemente su primera ronda de financiacién (800.000 euros),
liderada por Clave Capital, para seguir mejorando la herramienta. “Creemos que el futuro del mercado
laboral pasa por un entorno mas liquido. Cada vez vamos a ver menos organizaciones gigantes y mas
equipos super especializados, conectandose entre ellos bajo demanda’, sefiala Héctor Mata.

fue creado por cuatro emprendedo-
res con larga trayectoria en la inno-
vacion, en la empresa y en la salud.
“Aunque se ha avanzado enorme-
mente en innovacion sanitaria, que-
dan muchas necesidades por cu-
brir”, recuerda Marta Princep, una
de las fundadoras de esta compatiia.
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la Triple 60: 60 metros cuadrados de
superficie, entrega en 60 dias y con
un precio de 60.000 euros. “Nuestro
compromiso real es de entrega del
proyecto llave en mano en el plazo
establecido”, asegura Agustin Goén-
gora. “Nuestras MINIcasas se hacen
siguiendo un sistema constructivo
tradicional basado en técnicas arte-
sanas que transmiten originalidad.
Son de ladrillo, materiales sosteni-
bles de kilometro 0, respetuosas con
el medio ambiente y siguiendo crite-
rios de eficiencia energética”.

El mundo del bebé sirvi6 de ins-
piracion a Marta Galarretay Elena
Toledano para montar Roots
Mindfoodness, una firma dirigida
a alimentar a los nifios mas peque-
fios de forma personalizada segtin
su edad y necesidad nutricional.
Todas las recetas se elaboran con
ingredientes ecoldgicos en una fa-
brica situada en Valladolid y los pe-
didos se envian de forma online.

Velar por la reputacion online de
sus clientes es el cometido de Re-
move, un proyecto liderado por
Alejandro Abascal y Borja Martin
delaTorre. “A través de una tecno-
logia propia ayudamos a los clien-
tes, ya sean empresas o personas fi-

“Las enfermedades raras, las croni-
cas y el cancer infantil ~hay mas de
60 tipos— son campos en los que la
innovacion y la tecnologia tienen
ain mucho que aportar”.

En el sector proptech ha encontra-
do su particular hueco MINIcasas-
Barcelona.com, dedicada a la co-

mercializacion, al disefio y la edifica-
cién de viviendas modulares de la-
drillo. La compaiiia, creada por los
arquitectos Monica Fernandez y
Agustin Gongora da una respuesta
ala escasez de espacio para levantar
nuevas casas, con una propuesta
muy econdmica basada en la férmu-

sicas, a eliminar enlaces en Google
que deriven a contenido que no de-
sean sea publico”, detallan estos
emprendedores. Puede ser, expli-
can, desde fake news, pasando por
informacion personal que atente
contra el derecho a la intimidad, o
algtin dato obsoleto.

Equipo de GuruCall, plataforma que conecta gurus de los negocios con personas.

Un guru de los negocios a su disposicién

GuruCall cuenta ya con 80 figuras de distintos sec-
tores que estan a disposicidn de quien quiera escu-
char su experiencia en el mundo de los negocios o
en la gestion de sus compaiiias. “Comparten su dia
adia, lo que han aprendido, los problemas a los que
se han enfrentado y cémo los han resuelto’, explica
José Manuel Peral, uno de los fundadores de esta
plataforma, que conecta profesionales de los nego-
cios o de otros ambitos con personas. Para princi-
pios del afio 2022 prevén tener a un centenar de
empresarios de Espafia y Latinoamérica. Uno de los
ultimos en incorporarse a la plataforma ha sido
Carlos Blanco, inversor en ‘start up’y fundador de
Encomenda y Nuclio, quien pone su experiencia a

disposicion de futuros emprendedores. En Guru-
Call se puede encontrar al chef Dani Garcia, al exli-
der de Ciudadanos y presidente de Martinez-Eche-
varria Abogados Albert Rivera o a Dimas Gimeno,
expresidente de El Corte Inglés.

“Les editamos un video de presentacion, y cuando
alguien elige con quién quiere hablar se organiza
una videollamada, individual para que charlen entre
ellos, o abierta para que se conecte mas gente inte-
resada. “La idea surgié para hacer accesible y sinin-
termediarios estos profesionales, que ya vienen
ofreciendo asesoramiento o ‘mentoring’ a gente
que se lo pide”, explica Peral. La compafiia ya ha
captado dos millones de euros de financiacion.
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El ‘Netflix’ de los juguetes

Fundada por las hermanas gemelas Vane-
say Andrea Enriquez, Kidalos viene a ser
algo asi como un Netflix de los juguetes.
Ante la cantidad de juguetes que tienen
hoy en dia los nifios, estas emprendedoras
lo vieron claro: tener un espacio donde las
familias pueden alquilar estos articulos
sin necesidad de comprarlos, y asi fomen-
tar la economia circular. “Evitan su acu-
mulacién en casa, y pueden desprenderse
de los que ya no utilizan, lo que supone un
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Vanesa
y Andrea
Enriquez son
fundadoras
de Kidalos.

gran ahorro de tiempo, espacio y dinero”,
explican las empresarias. En el 72% de los
casos la vida util de un nuevo juguete es
de entre una semana y 3 meses. Después
de este tiempo cae en el olvido, acumu-
landose en casa, o la familia ha de ocupar-
se personalmente de su reventa. Con la
férmula de suscripcion de 10,90 euros al
mes se seleccionan dos juguetes del cata-
logo, que se envian a casa para que los ni-
fios los usen por los dias deseados.

22/11/21
Pr: Semanal (Lunes)
Tirada: 20.435
Dif: 11.965

Q)

o S
e

=

N

[e2]

3 | s

D [awi

© .

=D Pagina: 3

Doc: 2/2 Autor: M? José G. Serranillos. Madrid Num. Lec: 128000

Una ‘app’ para no olvidar la pastilla

Hay gigantes como Hua-
wei capaces de detec-
tar talento entre jéve-
nes universitarios. Es el
caso de Victor Pérez,
un estudiante que se
graduara en ingenieria
informatica el préximo
afio, y en quien la com-
pafiia tecnolégica chi-
na se ha fijado gracias
a su ‘app’ Clover. “Lle-
va el control de tu me-
dicacién por ti. Le indi-
cas qué tratamiento si-
gues, escribes el tama-
fio del blister, la dosis y
cuando tomarla. Y te
olvidas. Cuando sea la
hora de tomar la pasti-
lla manda una notificacion al teléfono o al
reloj inteligente para que la tomes”, expli-
ca este emprendedor.

Acaba de ser reconocido con el premio de
estudiante honorifico en un concurso eu-
ropeo organizado por Huawei, con 500
participantes, por la utilidad de esta solu-

Victor Pérez, creador de la ‘app’ Clover.

cién y por su impacto social, al poder ayu-
dar a tanta gente en el recordatorio de su
medicacion, especialmente a las perso-
nas mayores. El galardén incluye 5.000
euros por parte de Huawei que Pérez des-
tinara a introducir mejoras y actualizacio-
nes en Clover, disponible para Android.
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Las disciplinas STEM son el foco

Hace unos afios Nicolds Dominguez y John Ordo-
vas detectaron una gran carencia de ensefianzas
STEM (siglas en inglés de ciencia, tecnologia, inge-
nieria y matematicas) en Holanda, el pais donde
residen. “Empezamos a ver qué herramientas po-
drian ayudar a ensefiar conceptos de programa-
cién, robética, tecnologia o mateméticas a alum-
nos de primaria de los colegios’, relata Dominguez.
Disefiaron una metodologia que fuera didactica y,
ala vez, basada en la repeticién de conceptos para
que resultara mas sencillo su aprendizaje en nifios
en edades tempranas.

Aquel proyecto derivé en GalactlQ, una platafor-

los alumnos, sino también a los profesores. “Es una
herramienta hibrida que precisa de la colaboracién
del profesorado para educar en estas disciplinas”.
Después de probar esta herramienta en diversos
colegios de Holanda —"con muy buenos resulta-
dos”—, quieren dar a conocerla en el &mbito edu-
cativo espariol. “Estamos presentando la platafor-
ma a colegios publicos, privados y concertados.
La idea es que en 2022 un centenar de centros
usen esta solucién”, prevé este emprendedor. Las
perspectivas son halaglefias: “Hay mucho mas
interés en los colegios esparioles por las discipli-
nas STEM que las que hemos visto en los holande-

ma en la que no sélo ensefian estas disciplinas a  ses

Un profesor de inglés cuando quiera

Clases de inglés por teléfono con profeso-
res nativos en cualquier lugar y momento.
Es la idea de negocio de Ringteacher,
una plataforma lanzada por David Bastida
que ya usan 2.000 personas que emplean
su movil para aprender inglés. S6lo deben
acordar la cita, quedar con el profesor y
empezar a hablar. Se
trata del nuevo proyec-
to de este emprende-
dor tras vender su an-
terior compariia, dedi-
cada a las clases pre-
senciales de inglés. “Vi-
mos que la gente pedia
mas videollamadas pa-
ra las sesiones, algo
que se acrecenté conel
confinamiento”, explica
Bastida.“Decidimos
enfocarnos en las cla-
ses telefénicas y asi na-
cié Ringteacher un po-
co antes del confina-
miento”, relata. Es una
modalidad de aprendi-
zaje idénea tanto para

entornos urbanitas, en los que la gente
tiene poco tiempo para ir a una academia,
como para zonas rurales, en las que ape-
nas hay centros ni profesores de inglés.
Una vez realizada la prueba de nivel, los
alumnos empiezan sus clases, que pagan
en bonos a partir de 28 euros al mes.

David Bastida, fundador de Ringteacher.

La reinvencion de la oficina bancaria

Las miles de oficinas
bancarias cerradas en
Esparia por la reconver-
sién de las entidades fi-
nancieras pueden tener
una segunda vida gra-
cias al modelo ‘house
fliping’ de Re-Aviva, un
proyecto puesto en
marcha por lldefonso
Muelas hace cuatro
afios en Madrid.

“Nuestra estrategia se
basa en la transforma-
cién de activos inmobi-
liarios en zonas urba-
nas de las grandes ca-
pitales espafiolas —de
momento, en Madrid dentro de la M30—-,
que han perdido valor para su uso origina-
rio", explica este emprendedor. El objetivo
de Re-Aviva es recuperar estos locales a
través del cambio de uso original a resi-
dencial para vender después los inmue-
bles una vez reformados, convertidos en
viviendas de disefio para uso particular o
como inversién destinada al alquiler resi-

Equipo de Re-Aviva, compaiiia fundada por lldefonso Muelas.

T

dencial. Ademas de oficinas bancarias, la
compafiia se enfoca en transformar pe-
quefios comercios de barrio que llevan
tiempo cerrados. Como explica Muelas,
“nos dedicamos al reciclaje urbano; en
eso radica nuestra diferenciacion respec-
to ala promocion tradicional. Rescatamos
inmuebles interesantes desde el punto de
vista arquitecténico”.



